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METHODOLOGIE DU BAROMETRE

= Un baromeétre pour prendre le pouls du marché du logement et dégager les tendances a venir

@8l

Cible interrogée par téléphone

400 professionnels de I'immobilier* dont :

= 4 catégories de répondants

Agents immobiliers, Commercialisateurs 100
Lotisseurs, Promoteurs 100
Constructeurs de maisons individuelles 100
Gestionnaires de patrimoine, Réseaux de 100

défiscalisation

= 5 régions (découpage de la France en 5 ensembles)

Ile-de-France 80
Nord-Est 80
Nord-Ouest 80
Sud-Ouest 80
Sud-Est 80

Dates de terrain

du mardi 29 mars au mardi 5 avril 2016

Depuis fin 2014, le Crédit Foncier, avec linstitut de
sondage CSA, mesure le moral des professionnels de
I'immobilier.

Une premiere enquéte a été publiée début janvier 2015,
une deuxieme en mai 2015, une troisieme en septembre
2015 et une quatriéme en janvier 2016.

Il s'agit ici des résultats de la 5¢me enquéte administrée fin
mars/début avril 2016 et publiée le lundi 9 mai 2016.

Réalisé tous les quatre mois auprés d'un échantillon

représentatif de 400 professionnels, ce baromeétre est

organisé en trois parties :

= Vue rétrospective : quelle perception ont les professionnels
du marché du logement des 4 mois écoulés (de décembre
2015 a mars 2016 ici)

= Vue prospective : quelle devrait étre I'évolution des prix et
des transactions dans le neuf et l'ancien pour les douze
prochains mois (d‘avril 2016 a mars 2017 ici)

= Moral des professionnels de limmobilier pour les douze
prochains mois.

* [ ‘Echantillon a été raisonné afin de disposer d'une base solide d'interviews par région et pouvoir ainsi identifier les specificités  régionales.
Nous avons ensuite redonné a chaque région son poids réel (selon la répartition des ménages dans les régions) afin d'obtenir un échantillon total représentatif de la

France métropolitaine.
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EN SYNTHESE : TROIS QUARTS DES PROFESSIONNELS DE
L'IMMOBILIER SE DECLARENT OPTIMISTES POUR L’AVENIR
e DU MARCHE DU LOGEMENT

SUR LES 4 DERNIERS MOIS (DEC 2015 A MARS 2016)

Réalisation de I'objectif commercial Evolution percue du marché
61%

49 () 1 A :
54% 55%  55% Atteint/Dépassé
43%

40% 44% Amélioré

25% : W 37% Stable
34%> 9 ;
- 18% 19%  19% Pas atteint ° - '
25% 26% 25% 17% Détérioré

18% 16% 18% 17% Presque atteint
Janv. Mai Sept. Janv.  Mai Janv. Mai Sept.  Janwv. Mai
2015 2015 2015 2016 2016 2015 2015 2015 2016 2016

POUR LES 12 PROCHAINS MOIS (2016-2017)
Moral des professionnels

quant a lavenir du marché du logement 74%
67%

64%
3 principales raisons d’optimisme : Optimistes 2 principales raisons de pessimisme :

88% Niveau des taux dinterét de credit
69% Dispositifs de soutien a lachat immobilier 350,

92% Contexte économigue

Pess'm'Stg':‘lo/o 77% Evolution pouvoir dachat des ménages

34%
. L 29
67% Elargissement du PTZ (janvier 2016) 32%
Janv. Mai Sept. Janv. Mai
2015 2015 2015 2016 2016

QUELLES EVOLUTIONS DES PRIX ET DES VOLUMES ?

ﬁQ ﬁb ANCIEN

NEUF

Des prix Du nombre detransactions Des prix Du nombre detransactions
7 159 2 399, 7 10% 2 319

desrépondants desrépondants desrépondants desrépondants
= 69% = 44% = 57% = 50%
™ 90y ™ 9oy 250, ™ 10%
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BILAN DU DEBUT D’ANNEE 2016




1.1 -PLUS DE 4 PROFESSIONNELS SUR 5 CONSIQERENT
QUE LE MARCHE DU LOGEMENT S’EST STABILISE OU
e AMELIORE AU COURS DES 4 DERNIERS MOIS

Question posée : Au cours des 4 derniers mois, avez-vous le sentiment que le marché du FRANCE

logement dans votre région ... ?  ENTIER
81 %

ont le sentiment que
le marché s’est stabilisé ou
ameliore sur les 4 derniers mois

= Pour 8 professionnels sur 10, le marché du
logement s’est stabilisé ou amélioré sur les 4
derniers mois.

Resté stable
37%

= Un sentiment qui contraste avec la premiére
mesure enregistrée en janvier 2015, ou seuls
38 % des professionnels estimaient alors que le
marché s’était stabilisé ou amélioré durant les 4
derniers mois de 2014.

ForteTgy 81%
déetériore
5%

Légérement
amélioré
38%

Détérioré 61%

44%
37%
Ne sait pas 2% stable 29%

Fortement
amélioré 6%

17%

Amélioré 9%

Vaguel Vague2 Vague3 Vague4 Vague5
Janv. Mai Sept. Janv. Mai
2015 2015 2015 2016 2016

@8l



1.1 - LAMELIORATION DU MARCHE EST ENCORE PLUS
VISIBLE EN ILE-DE-FRANCE

@8l

Question posée : Au cours des 4 derniers mois, avez-vous le sentiment que le marché du
logement dans votre région ... ?

En %
IDF Nord-Est Nord-Ouest Sud-Ouest Sud-Est France
(n=80) (n=80) (n=80) (n=80) (n=80) entiére
TOTAL AMELIORE
51 43 43 43 40 44
dont Fortement amélioré 10 5 2 5 8 6
RESTE STABLE
31 40 41 35 36 37
TOTAL DETERIORE 15 16 13 19 23 17
dont Fortement détérioré 6 5 3 1 8 5
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1.2 — DANS CE CONTEXTE FAVORABLE, PLUS DE 7

PROFESSIONNELS SUR 10 ONT GLOBALEMENT ATTEINT
| FURS OBJECTIFS COMMERCIAUX (72 %)

Question posée : Sur les 4 derniers mois, votre entreprise a-t-elle atteint son objectif St
commercial ? A E
1

Au niveau de l'entreprise, sur les 4 derniers mois

72% :

déclarent avoir N\

atteint globalement Presque
leur objectif commercial Atteint atteint

37% 17%

Pas du tout
atteint
0]
Atteint et He

dépassé
18%

@8l
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2.1 — PRIX DANS LE NEUF EN 2016-2017 : LA STABILITE
DEVRAIT SE POURSUIVRE POUR 69 % DES
PROFESSIONNELS

Questions posées : Selon vous, ) i dans votre région,
vont-ils augmenter, diminuer ou rester stable au cours des 12 prochains mois ?

rTrs 7 = -

EVOLUTION DES
PRIX
NEUF Base : ensemble (n = 400)
1295 15%  17% 15%

]V

Hausse
o

s 64%\6/ 69% " 15 % des professionnels de l'immobilier anticipent

Stabilité 57% 58% 61% une hausse des prix dans le neuf au coursdes

12 prochains mois

= 69 % des professionnels de I'immobilier anticipent
une stabilité des prix dans le neuf au coursdes

Baisse 28% 26% 12 prochains mois
15% 16% * 9% des professionnels de 'immobilier anticipent

(o) . .
9/) une baisse des prix dans le neuf au coursdes
12 prochains mois

Vague 1 Vague Vague 3 Vague4 Vague 5
Janv. 2015 Mai 2015 Sept.2015 Janv.2016 Mai 2016

@8l



2.1 — TRANSACTIONS DANS LE NEUF : LA STABILITE
DEVRAIT SE POURSUIVRE POUR 44 % DES

Questions posées : Le

région, va t-il augmenter, diminuer ou rester stable au cours des 12 prochains mois ?

PROFESSIONNELS

28%  28%
0 47%
Hausse 13% 43%
Stabilit¢ 40%
Baisse 39%
5%
%
Vague 1 Vague Vague 3
Janv. 2015 Mai 2015 Sept. 2015

39%
30%—
44% 44%
17%
9%
Vague 4 Vague 5
Janv. 2016 Mai 2016

@8l

dans votre

EVOLUTION DES

TRANSACTIONS

Base : ensemble (n = 400)

NEUF

= 39 % des professionnels de I'immobilier anticipent
une augmentation des transactions immobiliéres
dans le neuf au cours des 12 prochains mois.

= 44 % des professionnels de I'immobilier anticipent
une stabilité des transactions immobilieres dans le
neuf au cours des 12 prochains mois.

= 9 % des professionnels de I'immobilier anticipent
une baisse des transactions immobilieres dans le
neuf au cours des 12 prochains mois.



2.2 — PRIX DANS L’ANCIEN EN 2016-2017 : LA STABILITE
DEVRAIT PERDURER POUR 57 % DES PROFESSIONNELS

744 rTrs 7 = - 7/ -

Questions posées : Selon vous, dans votre région,

vont-ils augmenter, diminuer ou rester stable au cours des 12 prochains mois ?

EVOLUTION DES
PRIX
6% 9% — 10% ANCIEN Base : ensemble (n = 400)
Hausse 3% 4% < 579%

= 10 % des professionnels de I'immobilier anticipent
une hausse des prix dans l'ancien au cours des 12
prochains mois

Stabilité

35% 4%

= 57 % des professionnels de I'immobilier anticipent

Baisse 52% 56% une sta-blllte c.ies prix dans I'ancien au cours des 12

prochains mois

36% 39%

= 25 % des professionnels de I'immobilier anticipent
une baisse des prix dans I'ancien au cours des 12

25% prochains mois

Vague 1 Vague Vague 3 Vague4d Vague 5
Janv. 2015 Mai 2015 Sept.2015 Janv.2016 Mai 2016
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2.2 - TRANSACTIONS DANS L’ANCIEN : UNE STABILITE DES
VOLUMES ANTICIPEE PAR UNE MAJORITE DES
PROFESSIONNELS (50 %)

Question posée : Le jons i ilie 157 i ‘ancien, dans votre
région, va t-il augmenter, diminuer ou rester stable au cours des 12 prochains mois ?
EVOLUTION DES
—_——— TRANSACTIONS
I 31% I ANCIEN Base : ensemble (n = 400)

19%  19% 24% —

0
Hausse 12% = 31 % des professionnels de I'immobilier anticipent

une augmentation des transactions immobilieres
dans l'ancien au cours des 12 prochains mois

52%  04% 53y

Stabilite 48% 50%

une stabilité des transactions immobiliéres dans
I'ancien au cours des 12 prochains mois

Baisse 30%
23% . - . .
0 = 10 % des professionnels de I'immobilier anticipent
14% 13%
(]

I = 50 % des professionnels de I'immobilier anticipent
I une baisse des transactions immobilieres dans

10% | I'ancien au cours des 12 prochains mois
Vague 1 Vague Vague 3 Vague 4 Vague5
Janv.2015 Mai 2015 Sept.2015 Janv.2016 Mai 2016
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4.1 -74 % DES PROFESSIONNELS SONT OPTIMISTES POUR
L’AVENIR DU MARCHE, CONTRE 35 % DEBUT 2015

Question posée : Et au global, étes-vous trés optimiste, plutot optimiste, plutot pessimiste ou trés
pessimiste quant a I'avenir du marché du logement au cours des 12 prochains mois, dans votre

région?

Pour les 12 prochains mois :

80

%

74%
70
%

60
%

50
%

40
%

30
%

20 24%

% Vague 1 Vague 2 Vague3 Vague4 Vague 5
Janv. 2015 Mai 2015 Sept.2015 Janv.2016 Mai 2016

= Le regain d'optimisme est amorcé depuis mai 2015

@

74%
Optimistes

Trés optimistes
6%

24%

Ne sait pas o
Pessimistes

2% Tres pessimistes

5%



4.1 — C’EST DANS L’OUEST DU PAYS QUE LES
PROFESSIONNELS SONT LES PLUS OPTIMISTES

8l

Question posée : Et au global, étes-vous trés optimiste, plutot optimiste, plutét pessimiste ou trés
pessimiste quant a I'avenir du marché du logement au cours des 12 prochains mois, dans votre

région ?

En %

TOTAL OPTIMISTE

dont Tres optimiste

TOTAL
PESSIMISTE

dont Trés pessimiste

IDF

(n=80)

72

25

Nord-Est

(n=80)

72

26

Nord-Ouest

(n =80)

76

18

Sud-Ouest

(n =80)

77

23

Sud-Est
(n=80)

73

27

France
entiére

74

24



4.1 — UN OPTIMISME PARTAGE PAR TOUS LES
PROFESSIONNELS DE L'IMMOBILIER

Question posée : Et au global, étes-vous tres optimiste, plutot optimiste, plutot pessimiste ou tres
pessimiste quant a I'avenir du marché du logement au cours des 12 prochains mois, dans votre région ?

En %
TOTAL OPTIMISTE

dont Trés optimiste

dont Plutot optimiste
TOTAL PESSIMISTE
dont Plutot pessimiste

dont Trés pessimiste

8l

Agents
immobiliers/
commercialisateurs

(n=100)

75
7

68

20

14

Gestionnaires de

i Constructeurs patrimoine/
Lotisseurs/ de maisons Réseaux de Toutes professions
promoteurs individuelles défiscalisation confondues
(n=100) (n=100) (n=100) (n=400)
75 72 72 74
5 6 3 6
70 66 69 68
24 27 25 24
20 22 21 19
4 5 4 5



4.2 — LES RAISONS D’OPTIMISME ET DE PESSIMISME

Question posée : Pour quelles raisons étes-vous optimiste/pessimiste quant a |'avenir du
marché du logement au cours des 12 prochains mois ? (plusieurs réponses possibles)

i

OPTIMISTES

i

PESSIMISTES

B se Optimistes (n = 296)
a

o 88%

Niveau des taux d'intérét de crédit
Dispositifs de soutien a I'achat immobilier 690/0
L'élargissement du PTZ depuis le 1¢" janvier 2016 670/0

@8l

Base Pessimistes (n = 95)

029% Contexte économique de la France
770 /0 Evolution du pouvoir d'achat des ménages
46 0 /0 Dispositifs de soutien a I'achat immobilier
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SYNTHESE : EN ILE-DE-FRANCE

IDF

SUR LES 4 DERNIERS MOIS (DEC 2015 A MARS 2016)

Réalisation de I'objectif commercial

dans leur région
57%

4%
39% 40% 41%

29% 31%
o

31% 24% 23%
16% 0,
9 : : 149 16%
21% 19% %

Atteint/Dépassé 61%

Pas atteint
) 28%

Presque atteint
10%

Evolution percue du marché
dans leur région

34% 41% 51% Amélioré
34% 40%
‘ 3195 Stable
—_—
30%
2 9 27% ’ s . ’
9% 15%  Détérioré

Mai
2016

Mai Sept.

Janv.

2015 2015 2016

Janv. Mai Sept. Janv. Mai Janv
2015 2015 2015 2016 2016 2015;
POUR LES 12 PROCHAINS MOIS(2016-2017)
Moral des professionnels
quant a l'avenir du marché du logement
71% 72%
3 principales raisons d’optimisme : 60% Optimistes
86% Niveau des taux dintérét de crédit
69% Dispositifs de soutien a lachat immobilier Pessimistes
. 3 . % 35%
58% Elargissement du PTZ (janvier 2016) 25%
Janv. Mai Sept. Janv. Mai
2015 2015 2015 2016 2016

Principales raisons de pessimisme :

Base trop faible (n = 20)

QUELLES EVOLUTIONS DES PRIX ET DES VOLUMES ?

o newr

Des prix Du nombre de transactions Des prix
A desEnts P ccrtomamnts A%
= 59% = 44% = 58%
N 10% - 6% . 19%

@8l

ANCIEN
Du nombre de transactions

} 26%

desrépondants
= 549%

S 10%



SYNTHESE : DANS LE NORD-EST

Réalisation de I'objectif commercial
dans leur région
55%

59%

16%
13%

Janv.
2015

Mai
2015

Sept.
2015

Mai
2016

3 principales raisons d’optimisme :
95% Niveau des taux d'intérét de crédit

70% Dispositifs de soutien a lachat immobilier

65% Elargissement au PTZ (janvier 2016)

ﬂQNEUF

SUR LES 4 DERNIERS MOIS (DEC 2015 A MARS 2016) Nord-Est
Evolution pergue du marché
Atteint/Dépassé 8% dans leur région
42% 43% 42% 43% Amélioré
40% Stable
29%
Pasatteint 16% Détérioré
Presque atteint 5%
Janv. Mai Sept. Janv. Mai
2015 2015 2015 2016 2016
POUR LES 12 PROCHAINS MOIS (2016-2017)
Moral des professionnels
7350 quant a I'avenir du marché du logement 72%

62%

62%

ptimistes Principales raisons de pessimisme :

Pessimistes

Base trop faible (n = 21)

36% 38%

27% 26%
Janv. Mai Sept. Janv. Mai
2015 2015 2015 2016 2016

QUELLES EVOLUTIONS DES PRIX ET DES VOLUMES ?

ﬁQANCIEN

Des prix Du nombre de transactions ‘, Des prix Du nombre de transactions
10% 33% 9% 29%
desrépondants ‘, desrépondants desrépondants desrépondants
= 71% = 50% ﬁ 56% = 56%
. 149% N  11% 29% . 8%

@8l



SYNTHESE : DANS LE NORD-OUEST

] -
: SUR LES 4 DERNIERS MOIS (DEC 2015 A MARS 2016) Nord-Ouest
Réalisation de I'objectif commercial Evolution percue du marché
dans leur région 60% dans leur région

65% 39%

0,
50% > Atteint/Dépassé 40% 46% o i
48% 39% 43% Amélioré
52% 41%
. 35% Stable
27% 24% . Presque atteint
>Q 19% 18%  18% 13% Détérioré
0
17% 21% 16% .
10% 9% Pasatteint 4%
Janv. Mai Sept. Janv. Mai Janv. Mai Sept. Janv. Mai
2015 2015 2015 2016 2016 2015 2015 2016 2016

2015
POUR LES 12 PROCHAINS MOIS (2016-2017)
Moral des professionnels
quant a I'avenir du marché du logement 76%

65% M
62% ° Optimistes

3 principales raisons d’'optimisme : 62% Principales raisons de pessimisme :

85% Niveau des taux d'intérét de crédit ]
Base trop faible (n = 14)

75% Elargissement du PT1Z (Janvier 2016) Sl - 31% Pessimistes

35%

71% Dispositifs de soutien a lachat immobilier o
Janv. Mai Sept. Janv. . 18%
2015 2015 2015 2016 2016

QUELLES EVOLUTIONS DES PRIX ET DES VOLUMES ?
ﬁQANCIEN

ﬁQ NEUF

Des prix Du nombre detransactions Des prix Du nombre de transactions
149/ () 89% 429
.’ des répom?ants ‘, des r4ép30n/d(:mts } des répon(:Iants des répom?ants
= 66% = 40% = 60% = 35%

N 11% .- 6% N 22% N  10%



SYNTHESE : DANS LE SUD-OUEST

SUR LES 4 DERNIERS MOIS (DEC 2015 A MARS 2016)

I Sud-Ouest

Réalisation de I'objectif commercial

dans leur région
61% 57%

58% o 429
42W Atteint/Dépassé 43% Amélioré

35%

Evolution pergue du marché
dans leur région

29% Stable
389
’ 21% 25% o teint 19% Citerione
resque attein étérioré
15% 26% 22% 17% q 10% 15%
14% 13% Pasatteint )
Janv. Mai Sept. Janv. Mai Janv. Mai Sept. Janv. Mai
2015 2015 2015 2016 2016 2015 2015 2015 2016 2016

POUR LES 12 PROCHAINS MOIS (2016-2017)

Moral des professionnels

quant a l'avenir du marché du logement

65% 62% 67%

77%

3 principales raisons d’optimisme : 59% Optimistes Principales raisons de pessimisme :

79% Niveau des taux dintérét de crédit

69% Dispositifs de soutien a lachat immobilier
o LIsp 40% 30%  Pessimistes Base trop faible (n = 18)

66% Elargissement du PT1Z (janvier 2016)

Janv. Mai Sept. Janv.
2015 2015 2015 2016 2016

QUELLES EVOLUTIONS DES PRIX ET DES VOLUMES ?
m ANCIEN

ﬁ@ NEUF

Des prix Du nombre de transactions Des prix Du nombre de transactions
15% 159, 36%
} des répom?ants } desr4égo(r)|/d°ants " des réponcgmts } des réponc(I::mts
= 66% =  45% = 56% = 45%

> 10% . 6% S 21% N 11%

@8l



SYNTHESE : DANS LE SUD-EST Sd
ud-Est

SUR LES 4 DERNIERS MOIS (DEC 2015 A MARS 2016)

Réalisation de I'objectif commercial Evolution pergue du marché
dans leur région

dans leur région 59%

60%
0,
43% 40%

oz 2% °3% Atteint/Dé :
52%
AT < 3% Stable
34% 9 o % 9 o
20% 0%  22% . 24 26% 9% 6% 23%  Détérioré
19%, 16% ——21% Pasatteint 16%
% 18% - 6
Presque atteint

) Mai Mai Janv. Mai Sept. Janv. Mai
anv. al Sept. Janv. al 2015 2015 2015 2016 2016

2015 2015 2015 2016 2016
POUR LES 12 PROCHAINS MOIS (2016-2017)

Amélioré

36% 40%

Moral des professionnels

quant a l'avenir du marché du Iogem(—:én7to/o 73%

3 principales raisons d'optimisme : 61% 59% 65% AT Principales raisons de pessimisme :
91% Niveau des taux dintérét de crédit
Base trop faible (n = 22)
67% Elargissement du PT1Z (janvier 2016) 41% Pessimistes

36%

32%
N o, ) . )
66% Dispositifs de soutien 8 lachat immobilier . e 7l
Janv. Mai Sept. Janv. Mai
2015 2015 2015 2016 2016

QUELLES EVOLUTIONS DES PRIX ET DES VOLUMES ?

ﬁ() NEUF ﬁQ ANCIEN

Des prix Du nombre detransactions Des prix Du nombre detransactions
16% ) 99/ 0
j des réponctl)ants } des?é}orﬁmts ‘, des répon?lants } des rzégorﬁioants
= 78% - 43% = 53% - 58%

. 4% - 11% .  32% - 11%
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